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Бизнес-план по выращиванию картофеля

Где можно вести бизнес – поселок, деревня.

Начальные затраты – 59200 рублей.

Способы сбыта товара – продажа оптовым компаниям, продажа клиентам.

1.1 Резюме

Я планирую выращивать сортовой картофель на продажу. 

У меня есть опыт работы в личном подсобном хозяйстве, в том числе опыт выращивания картофеля, а также опыт реализации излишков картофеля. Я имею участок земли размером 9 га, в первый год картофель будет выращиваться на участке 1 га. Есть собственный дом и сельскохозяйственные постройки, в том числе просторный погреб, пригодный для хранения 10 тонн картофеля. 

Техника будет взята в аренду на время проведения работ. Кроме собственного труда и помощи членов моей семьи я планирую нанять двух работников на период посадки и уборки урожая.

В первый год будут вложены собственные средства (денежные накопления семьи).

Часть картофеля будет реализована крупным оптом сразу после уборки (в сентябре-октябре), другая часть урожая будет положена на хранение и реализована в течение зимы-весны мелким оптом. 

1.2 Описание продукта

Ведущие сорта в России по объемам выращивания – «Невский», «Удача», зарубежные «Ред Скарлетт» и «Романо», «Жуковский ранний». Я буду производить соротовой картофель одного из этих сортов, поскольку он дает больший урожай. К тому же производство сортового картофеля позволяет получить продукт лучшего качества, который пользуется большим спросом у покупателей, поэтому его проще реализовать через торговые сети или оптовые компании, которые моют, упаковывают картофель и поставляют в магазины.

Производством элитного картофеля в Пермском крае занимаются Пермский НИИСХ и ООО «Биоклон», а также Суксунское хозяйство «Овен», снабжает семенами другие сельхозпредприятия (ООО «Овен» выращивает 15 сортов, два основных из них – «Романо» и «Ред Скарлетт»). За семенным материалом я буду обращаться в одну из этих организаций.

1.3 Анализ рынка (маркетинговый план)

Выращивание картофеля – рентабельный бизнес, который активно развивается в Пермском крае: за последние 3 года урожайность картофеля в крае выросла в 2 раза. Крупнейшие производители картофеля региона, участники проекта «Пермская картошка»: ООО «Овен» Суксунского района, СХПК «Труженик» Краснокамского района, ООО «Беляевка» Оханского района, ООО «Давыдовка» Осинского района - наладили поставки своей продукции в другие регионы страны: Московскую, Ленинградскую, Свердловскую области, Краснодарский край. Картофель ООО «Овен» и ООО «Беляевка» поступает в торговую сеть г.Перми, а СХПК «Труженик» обеспечивает учреждения образования и социальной сферы Краснокамского района. 

Развитие этой сферы деятельности расширяет возможности фермеров: развивается производство семенного материала, появляются фирмы, специализирующиеся на хранении, мойке и упаковке картофеля, а значит заинтересованные в увеличении объемов и поставках фермеров.

Моими конкурентными преимуществами являются:

· Возможность договориться с ближайшим колхозом о недорогой аренде необходимой сельхозтехники.

· Наличие земельного участка, дома и сельскохозяйственных построек.

· Опыт выращивания картофеля, знание агротехнологии.

· Наличие помещения, которое может быть использовано как овощехранилище.

· Использование для посадки сортового семенного картофеля.

1.4 Производственный план

В первый год картофель будет посажен на участке 1 га. Для посадки потребуется 1000 кг картофеля. В среднем с 1 гектара можно получить от 10 до 20 тонн картофеля. Использование сортового картофеля позволяет добиться более высокой производительности. Производственные затраты включают расходы на аренду трактора и сельскохозяйственной техники при посадке картофеля в конце мая, для окучивания картофеля и сбора урожая в конце августа, начале сентября. На время посадки и уборки (мае, сентябре) будут привлекаться наемные работники. В мае перед посадкой картофеля будут внесены удобрения. 

1.5 Организационный план

Я зарегистрируюсь в качестве Главы крестьянско-фермерского хозяйства и подам заявление о переходе на уплату единого сельскохозяйственного налога. Это освободит меня от обязанности по уплате налога на доходы физических лиц, налога на имущество физических лиц, единого социального налога, и налога на добавленную стоимость. 

Для обеспечения большей урожайности я приобрету семенной посадочный  материал, а также необходимые удобрения и ядохимикаты. Решу вопросы об аренде сельхозтехники и привлечении наемных работников. Трудозатрат времени и сил потребует подготовка земли для посадки, внесение необходимых удобрений, пахота, культивация, посадка картофеля, окучивание, защита от вредителей, уборка урожая. Все работы буду проводить своими силами и силами членов своей семьи, а также в течение недели на период посадки и уборки планирую привлечь двух наемных рабочих. Определю наиболее выгодные для себя варианты реализации картофеля мелким и крупным оптом. Самостоятельно оборудую место для хранения части урожая до момента роста цен. Бухгалтерию буду вести своими силами.

1.6 Финансовый план

Расходы

	Семенной сортовой картофель (500 кг)
	500 кг * 50 р. = 25000 рублей

	Обычный семенной картофель (500 кг)
	500 кг * 10 р. = 5000 рублей

	Удобрения и ядохимикаты
	7000 рублей

	Аренда сельхозтехники - 16 рабочих часов (пахота, культивация, окучивание, уборка) из расчета стоимости аренды 300 рублей в час *
	300 р.* 16 ч. = 4800 рублей

	Мешки для упаковки 300 штук
	300 * 8 рублей = 2400 рублей

	Транспортные расходы 
	5000 рублей

	Оплата труда работников (2 человека в течение 2-х недель)
	10000 рублей

	Итого расходы 
	59200 рублей


*В качестве альтернативы для аренды техники можно рассматривать приобретение небольшого б/у трактора (100 000 рублей), и включить в бизнес-план расходы на ГСМ и топливо. По оценкам экспертов если урожайность в хозяйстве 20 т/га, то смысла приобретать много техники нет - техника не окупится. Когда хозяйство получает 30-40 т/га, то она может окупиться за пару лет. 

Выручка от реализации 10 тонн картофеля составит 80 000 руб.

При продаже оптом в сентябре  30 000 руб. (6 р. * 5000 кг)

При продаже мелким оптом при условии самостоятельного хранения 50 000 руб. (10 р. * 5000 кг)

Налоги и взносы

Размер единого сельскохозяйственного налога составляет 6% от суммы доходов (уменьшенных на величину расходов). Помимо налога с момента регистрации в качестве Главы КФХ я должен буду оплачивать ежемесячный фиксированный платеж в Пенсионный фонд, который в 2009 году составляет 606 рублей 20 копеек. 

Налоговым периодом для уплаты ЕСХН считается календарный год. По его окончанию подается налоговая декларация и уплачивается налог в срок не позднее 31 марта года следующего за истекшим. Отчетным периодом признается полугодие, по итогам которого уплачивается авансовый платеж не позднее 25 июля. 

Размер необходимой субсидии

Размер необходимой субсидии – 59200 рублей. Из субсидии будут оплачены расходы на начальные затраты (семенной сортовой картофель, удобрения и ядохимикаты, мешки для упаковки), а также аренда сельскохозяйственной техники, труда работников и транспортные расходы.

Доход  

Сумма дохода за сезон составит 80 000  руб. Доход после уплаты налогов 80000 – 6% = 75200 руб. Помимо уплаты налога ежемесячно нужно выплачивать взносы в Пенсионный фонд, за 12 месяцев сумма взносов составит 7274 рубля.

Таблица движения денежных средств

	Наименование
	1-4 месяц

май – август
	5 месяц

сентябрь
	6-9 месяц

октябрь -январь

	Остаток денег на начало месяца
	0 
	0
	26970

	Доходы
	
	
	

	Реализация картофеля
	0
	30000
	50000

	Итого доходов
	0
	30000
	50000

	Расходы
	
	
	

	Итого расходов
	0
	0
	0

	
	
	
	

	Налоги* 
	0
	0
	4618

	Взнос в ПФ**
	0
	3030
	2424

	
	
	
	

	Остаток денег на конец месяца***
	0
	26970
	69928


*Отчетным периодом при уплате ЕСХН признается полугодие, по итогам которого уплачивается авансовый платеж не позднее 25 июля. Однако до 25 июля доходов не предвидится.

** Взносы в ПФ могут уплачиваться не помесячно, а единовременно в течение года, например, после продажи продукции, за счет чего можно оптимизировать движение денежных средств

1.7 Оценка рисков

Существенным риском является возможность засухи, что может повлечь гибель урожая на 50%. 20% картофеля без специальной обработки при хранении сгнивает – данный процент потери заложен в бизнес-план.

1.8 Экологическая и нормативная информация. 

Для того, чтобы поставлять овощи в магазины или овощные базы необходимо получить в СЭС санитарно-гигиенический сертификат. 

1.9 Примечания

Как зарегистрировать крестьянское (фермерское) хозяйство

Для регистрации крестьянского (фермерского) хозяйства нужно подать в налоговую инспекцию по месту жительства нотариально заверенное заявление о регистрации КФХ, ксерокопию паспорта, оригинал квитанции об уплате госпошлины в размере 400 рублей (пп. 8 п. 1 ст. 333.33 Налогового кодекса РФ), кроме того, нужно будет указать код и наименование вида деятельности, осуществляемой в соответствии с Общероссийским классификатором видов экономической деятельности (ОКВД). Свидетельство о регистрации можно получить через пять дней после подачи документов. 

Что такое единый сельскохозяйственный налог?

В течение пяти дней после регистрации КФХ можно подать заявление о переходе на уплату единого сельскохозяйственного налога. КФХ, являющиеся налогоплательщиками единого сельскохозяйственного налога, освобождаются от обязанности по уплате налога на доходы физических лиц, налога на имущество физических лиц (в отношении имущества, используемого для осуществления предпринимательской деятельности) и единого социального налога, а также не признаются налогоплательщиками налога на добавленную стоимость (пп.4 п.3 ст. 346.1. НК РФ). 

Какие налоги и взносы нужно платить?

КФХ должны платить единый сельскохозяйственный налог в размере 6% от суммы доходов (уменьшенных на величину расходов). Переход КФХ на уплату единого сельскохозяйственного налога освобождает от обязанности по уплате налога на доходы физических лиц, налога на имущество физических лиц и единого социального налога, а также налога на добавленную стоимость (пп.4 п.3 ст. 346.1. НК РФ). 

За фермером остается обязанность по оплате транспортного налога и земельного налога. Земельный налог должны платить физические лица, обладающие земельными участками на праве собственности, праве постоянного (бессрочного) пользования или праве пожизненного наследуемого владения. Земельный налог – местный налог, в Пермском крае налоговая ставка для земель с/х назначения 0,3% от кадастровой стоимости земельного участка.

Глава КФХ обязан платить страховые взносы на обязательное пенсионное страхование за себя и членов КФХ. Если КФХ не имеет членов – глава КФХ должен вносить ежемесячный фиксированный платеж в Пенсионный фонд РФ только на себя. Определяется размер ежемесячного фиксированного платежа исходя из стоимости страхового года, деленной на 12 (п. 2 ст. 28 Закона № 167-ФЗ). К примеру, в 2009 году стоимость страхового года составит 7274 рубля 40 копеек (постановление правительства от 27 октября 2008 г. № 799). А значит, ежемесячный фиксированный платеж равен 606 рублям 20 копейкам (7274,4 руб.: 12 мес.). Главы КФХ 1966 года рождения и старше обязаны уплачивать в качестве страховых взносов только ту часть фиксированного платежа, которая направляется для финансирования страховой части трудовой пенсии (информационное письмо Президиума ВАС от 11 апреля 2006 года № 107).

Если глава крестьянско-фермерского хозяйства, заключает трудовые договора, договора гражданско-правового характера, предметом которых является выполнение и оказание услуг – он обязан зарегистрироваться в ПФ как работодатель в 30-дневный срок со дня заключения соответствующих договоров и ежемесячно платить за наемных работников страховые взносы в Пенсионный фонд.  

Бизнес-план выращивания зелени, овощей на продажу

Где можно вести бизнес – поселок, деревня.

Начальные затраты – 26000 рублей.

Период окупаемости – 2-3 месяца.

Способы сбыта товара – продажа оптовым покупателям (организациям питания и торговли).

1.10 Резюме

Суть бизнеса заключается в выращивании мало распространенной зелени на продажу. Летом рынок перенасыщен зеленью. Специализация на выращивании малораспространенной зелени (пастернак, сельдерей, пекинскую капусту, спаржу, базилик, кориандр (кинза), фенхель, щавель) позволит избежать высокой конкуренции. Зелень и овощи продаются в магазинах небольшими партиями, поэтому продукцию можно поставлять сразу в несколько магазинов, а также в кафе, рестораны, столовые. 

Зелень будет выращиваться в открытом грунте и парниках. В магазины будет сдаваться мелким оптом. Мыть и упаковывать продукцию я буду самостоятельно.

1.11 Описание продукции

Я буду выращивать зелень: пастернак, сельдерей, пекинскую капусту, спаржу, базилик, кориандр (кинза), фенхель, щавель и другие мало распространенные овощи. 

1.12 Анализ рынка (маркетинговый план)

Выращиванием зелени занимаются крупные тепличные предприятия края, например ТК «Муллинский», Чайковский тепличный комбинат выращивают лук, салат, сельдерей, укроп, петрушку. Однако значительную долю зелени в супермаркетах по прежнему составляет продукция импортного производства. Выращивание овощей направлено на замещение импортной продукции в крупных магазинах. Преимущество продукции заключается в том, что зелень будет выращиваться в грунте, что делает ее менее водянистой и более ароматной. 

Дачники и крупные тепличные хозяйства, как правило, не выращивают мало распространенные виды зелени, поэтому при специализации на редких видах зелени уровень конкуренции будет не очень высокий. Сложности могут возникнуть при поиске оптовых покупателей. К минусам также относятся небольшие объемы и сезонность производства, в силу особенностей продукции (невозможность длительного хранения) реализовать ее получится только в течение лета и осени, когда цены будут снижены. За сезон можно собрать только 1-2 урожая. 

Конкурентные преимущества:

· Я имею приусадебный участок размером в 30 соток.

· Приусадебный участок находится в 30 км от города.

· На участке имеется несколько теплиц, построенных своими руками.

· Я имею собственный автомобиль и могу самостоятельно доставлять свежую зелень в торговые точки.

· Конвейерная система производства позволит обеспечить регулярные поставки зелени небольшими партиями в течение всего летнего сезона. 

· Продукция будет вымыта и упакована, что сделает ее особенно привлекательной для организаций торговли.

Я планирую поставлять зелень 2 раза в неделю мелким оптом в крупные магазины, а также попытаюсь наладить регулярные поставки в кафе, рестораны и столовые. 

1.13 Производственный план

В марте и апреле будет высажена рассада. В открытый грунт зелень будет высажена в мае. Зелень имеет разные сроки созревания – от одного до трех месяцев. После того как будет снят первый урожай, земля обрабатывается и засеивается вновь. Последний срок посева – первая декада августа. Сев новой партии скороспелой зелени будет повторяться каждые 10 дней, что позволит снимать скороспелый урожай в течение всего лета. Таким образом, будет обеспечивается конвейерность получения свежей зелени. В теплицах зелень будет выращиваться до октября.

С одного м.кв. в открытом грунте может быть получено до 1 кг зелени, в теплицах до 4 кг. Я планирую отвести для выращивания зелени участок в 10 соток (1000 кв.м.) и 20 кв.м. в теплицах. Для посева зелени на участке 10 соток необходимо около 400 г. семян. Отдельные участки будет использоваться 2-3 раза. Необходимо будет закупить до 1 кг семян.

В теплицах будет собрано до 3-х урожаев за сезон. Всего за летние месяцы я планирую собрать около 2500 кг зелени. 

К производственным затратам относятся расходы на приобретение семян, удобрений, приобретение полиэтиленовой упаковки. 

1.14 Организационный план

Я зарегистрируюсь в качестве Главы крестьянско-фермерского хозяйства и подам заявление о переходе на уплату единого сельскохозяйственного налога. Это освободит меня от обязанности по уплате налога на доходы физических лиц, налога на имущество физических лиц, единого социального налога, и налога на добавленную стоимость. 

Я буду выращивать зелень своими силами и с помощью членов моей семьи.  

В начале лета я планирую заключить договор о регулярных поставках свежей зелени в течение летнего сезона с несколькими организациями питания и торговли.

Зелень будет мыться, упаковываться в полиэтиленовые пакеты и развозиться по оптовым покупателям, магазинам и организациям общественного питания.

1.15 Финансовый план

Начальные расходы

	Семена (из расчета 400 гр. на 10 соток). За сезон отдельные культуры будут высаживаться 2-3 раза.
	1000 гр. * 9 р. = 9000 рублей

	Удобрения 
	5000 рублей

	Пищевая пленка для упаковки
	2000 рублей

	Получение санитарно-гигиенических сертификатов
	10000 рублей

	Итого начальные расходы 
	26000 рублей


Переменные расходы

	Транспортные расходы (доставка до покупателя)
	10000 рублей

	Итого
	10000 рублей


Выручка 

Средняя стоимость 1 кг мытой и упакованной зелени 40 рублей. Выручка от реализации 2500 кг зелени составит 100 000 руб.

Налоги и взносы

Размер единого сельскохозяйственного налога составляет 6% от суммы доходов (уменьшенных на величину расходов). Помимо налога с момента регистрации в качестве Главы КФХ я должен буду оплачивать ежемесячный фиксированный платеж в Пенсионный фонд, который в 2009 году составляет 606 рублей 20 копеек. 

Налоговым периодом для уплаты ЕСХН считается календарный год. По его окончанию подается налоговая декларация и уплачивается налог в срок не позднее 31 марта года следующего за истекшим. Отчетным периодом признается полугодие, по итогам которого уплачивается авансовый платеж не позднее 25 июля. 

Размер необходимой субсидии

Размер необходимой субсидии – 26000 рублей. Из субсидии будут оплачены расходы на начальные затраты: приобретение семян, удобрений, упаковки, расходы на получение санитарно-гигиенических сертификатов.

Доход  

Сумма дохода за сезон составит 100 000 – 10000  = 90000 руб.

Доход после уплаты налогов 90000 – 6% = 84600 руб.

Помимо уплаты налога ежемесячно нужно выплачивать взносы в Пенсионный фонд, за 12 месяцев сумма взносов составит 7274 рубля.

Таблица движения денежных средств

	Наименование
	1 месяц

июнь
	2 месяц

июль
	3 месяц

август
	4 месяц

сентябрь
	5 месяц

октябрь

	Остаток денег на начало месяца
	0 
	13000
	31000
	69000
	87000

	Доходы
	
	
	
	
	

	Реализация зелени
	15000
	20000
	40000
	20000
	5000

	Итого доходов
	15000
	20000
	40000
	20000
	5000

	Расходы
	
	
	
	
	

	Транспортные расходы 
	2000
	2000
	2000
	2000
	2000

	Итого расходов
	2000
	2000
	2000
	2000
	2000

	
	
	
	
	
	

	Налоги *
	0
	0
	0
	0
	5400

	Взнос в ПФ**
	0
	0
	0
	0
	3030

	
	
	
	
	
	

	Остаток денег на конец месяца
	13000
	31000
	69000
	87000
	81570


*Отчетным периодом при уплате ЕСХН признается полугодие, по итогам которого уплачивается авансовый платеж не позднее 25 июля. Однако до 25 июля доходов не предвидится.

** Взносы в ПФ могут уплачиваться не помесячно, а единовременно в течение года, например, после продажи продукции, за счет чего можно оптимизировать движение денежных средств

1.16 Основные риски

Летом рынок перенасыщен зеленью. Договоренность с организациями торговли и общественного питания является основной задачей. Главные риски связаны с конкуренцией и предложением специфической мало знакомой продукции. Зелень это скоропортящийся продукт, он не может храниться более суток. В таких жестких условиях успех предприятия кардинально зависит от наличия договоренности с оптовыми покупателями, при которых товар поставляется непосредственно в день сбора. При розничной продаже или при любых нарушениях договоренностей с закупщиками неизбежна потеря части урожая. Магазины могут диктовать крайне невыгодные условия поставки зелени. При возникновении трудностей с реализацией зелень может быть высушена и реализована в сухом виде в течение зимы. Довольно сложно договориться о сотрудничестве с крупными торговыми сетями, в силу того, что они предпочитают работать с небольшим количеством поставщиков.

1.17 Экологическая и нормативная информация. 

Для того, чтобы поставлять овощи и зелень в магазины и организации общественного питания необходимо получить в СЭС санитарно-гигиенический сертификат на зеленую продукцию. Стоимость будет зависеть от количества исследуемых параметров (нитраты, тяжелые металлы, радиология и т.п.) и количества наименований продукции, набор параметров определяется в каждом конкретном случае индивидуально. Стоимость получения сертификата около 10000 рублей. См. на сайте Федерального центра гигиены и эпидемиологии http://fcgsen.ru/ раздел Информация об услугах/ Информация о расценках на проведение работ и услуг по договорам и заявкам с гражданами, индивидуальными предпринимателями и юридическими лицами на 2009 год.
Бизнес-план по разведению пчел

Где можно вести бизнес – поселок, деревня.

Начальные затраты – 31000 рублей.

Способы сбыта товара – продажа оптовым компаниям, продажа клиентам.

1.18 Резюме

Суть бизнеса заключается в продаже меда и продуктов пчеловодства. Я имею приусадебный участок размером 50 соток, дом и хозяйственные постройки. Планирую приобрести 10 ульев и пчелосемей и инвентарь. В первый год планирую приобрести 5 ульев. По мере накопления опыта работы с пчелами я буду постепенно увеличивать их число за счет размножения уже имеющихся пчелосемей. 

Поскольку в первый год количество меда будет невелико – я буду самостоятельно искать покупателей. При увеличении объемов буду продавать мед оптовым компаниям. 

Я имею возможность консультироваться с опытными пчеловодами по вопросам организации пасеки и ухода за пчелами.

1.19 Описание продукта

Я буду заниматься производством меда, а также реализовать продукты пчеловодства: пыльцу, пергу, прополис.

1.20 Анализ рынка (маркетинговый план)

Пермские компании на протяжении многих лет ведут работу по племенному пчеловодству, в частности занимаются разведением средне-русской пчелы. Ежегодно Пермский край поставляет за пределы региона около 2500 пчелопакетов.

Моими конкурентными преимуществами является:

· Место для пасеки, окруженное растениями медоносами, в отдалении от других пасек. 

· Теоретические знания о разведении пчел. 

· Наличие помещения для организации зимовки пчел. 

1.21 Производственный план

Пасека будет располагаться на приусадебном участке. Разведение пчел на личном подсобном хозяйстве освобождает от уплаты налогов. В первый год будет приобретен только минимально необходимый инвентарь.

У начинающих пчеловодов одна пчелосемья дает от 30 до 60 кг товарного меда, у опытных количество меда от одной семьи доходит до 80 кг.

Доход можно получать не только от реализации меда, но и от реализации продуктов пчеловодства. Ежегодно с каждой пчелиной семьи можно собрать до 5 кг пыльцы, около 200 г прополиса, до 10 кг перги и 500 гр. воска. 

Годовая выручка с 5 ульев может составить от 30000 рублей. На второй год будет приобретено еще пять ульев, кроме того на второй год, когда пчелиные семьи окрепнут, я планирую увеличение сбора меда, как минимум, до 50 кг с одной пчелосемьи. 

1.22 Организационный план

Я зарегистрируюсь в качестве Главы крестьянско-фермерского хозяйства и подам заявление о переходе на уплату единого сельскохозяйственного налога. Это освободит меня от обязанности по уплате налога на доходы физических лиц, налога на имущество физических лиц, единого социального налога, и налога на добавленную стоимость. 

До обзаведения пчелами я приложу усилия для того, чтобы получить все необходимые знания об особенностях разведения пчел. Я имею возможность консультироваться с опытным пчеловодом, помимо этого планирую почерпнуть часть полезной информации на специализированных Интернет-форумах. Для обучения я буду использовать специальную литературу, информацию из Интернета. При наличии возможности я запишусь на специальные курсы для начинающих пчеловодов. 

Я планирую приобрести пчел весной в одном из пермских питомников для разведения пчел. Также будут приобретены ульи и инвентарь. Всю работу по уходу за пчелами планирую осуществлять самостоятельно.

В качестве зимовника для пчел буду использовать подполье, где в течение зимы держится температура 4-5 градусов, достаточно сухо, есть вентиляция. 

Мед буду реализовать мелкими партиями, покупателей буду искать самостоятельно. Покупателей продуктов пчеловодства (пыльцу, пергу, прополис) буду искать с помощью объявлений в газетах, а также сдавать оптовым покупателям. 

1.23 Финансовый план

Расчет доходов и расходов

Расчет делается для организации пасеки из пяти пчелиных семей, на второй год может быть приобретено еще пять пчелиных семей. 

Начальные расходы 

	Ульи 12-ти рамочные
	3000 рублей *5 = 15000 руб.

	Пакеты пчел 
	2000 руб.*5 = 10000 руб.

	Инвентарь
	

	Медогонка
	4000 руб.

	Дымарь пасечный
	350 руб.

	Роевня
	400 руб. = 400 руб.

	Костюм для пчеловода (халат светлый)
	600 руб. = 600 руб.

	Сетка лицевая 
	400 руб. = 400 руб.

	Стамески
	60 руб.*2 = 120 руб.

	Фильтр для меда
	130 руб.

	Пасечная щетка
	100 рублей

	Итого расходы 1 год
	31000 руб.


Выручка

Мед продается мелким оптом по минимальной цене 100 руб./кг. 

В первый год организации пасеки выручка может составить 15 000 рублей (30 кг меда * 5 * 100 руб.)

Годовая выручка от реализации продуктов пчеловодства от 5-ти пчелосемей может составить до 15000 рублей:

3 кг пыльцы*5*300 руб. = 4500 руб.

9 кг перги*5*200 руб. = 10000 руб.

200 гр прополиса по 400 руб *5 = 2000 руб.

Общая выручка за первый год составит 30000 рублей.

Налоги и взносы

Размер единого сельскохозяйственного налога составляет 6% от суммы доходов (уменьшенных на величину расходов). Помимо налога с момента регистрации в качестве Главы КФХ я должен буду оплачивать ежемесячный фиксированный платеж в Пенсионный фонд, который в 2009 году составляет 606 рублей 20 копеек. 

Налоговым периодом для уплаты ЕСХН считается календарный год. По его окончанию подается налоговая декларация и уплачивается налог в срок не позднее 31 марта года следующего за истекшим. Отчетным периодом признается полугодие, по итогам которого уплачивается авансовый платеж не позднее 25 июля. 

Размер необходимой субсидии

Размер необходимой субсидии – 31000 рублей. Из субсидии будут оплачены расходы на начальные затраты в сумме 31000 рублей (пчелы, ульи, инвентарь). 

Доход

Минимальная годовая выручка от реализации меда и продуктов пчеловодства, полученных с 5 ульев, составляет 30000 рублей. 

Доход после уплаты налогов 30000 – 6% = 28200 руб.

Помимо уплаты налога ежемесячно нужно вносить взносы в Пенсионный фонд, за 12 месяцев сумма взносов составит 7274 рубля.

Таблица движения денежных средств с учетом субсидии

	Наименование
	1-4 месяц

апрель-июль
	5 месяц 

август
	6-8 месяц 

сентябрь-ноябрь

	Остаток денег на начало месяца
	0
	0
	5000

	Доходы
	
	
	

	Реализация меда
	0
	5000
	10000

	Реализация продуктов пчеловодства
	0
	0
	15000

	Итого доходов
	0
	5000
	25000

	Расходы
	
	
	

	Итого расходов
	0
	0
	0

	
	
	
	

	Налоги*
	0
	0
	1800

	Взносы в ПФ**
	0
	0
	4848

	
	
	
	

	Остаток денег на конец месяца
	0
	5000
	23352


1.24 Оценка риска

Серьезные риски для бизнеса могут повлечь болезни пчел, а также риск гибели пчел во время зимовки при неправильном уходе. Снизить риски поможет обучение, консультации со специалистами и приобретение опыта. 

1.25 Примечания

Что такое агрофраншиза для пчеловодов?

В 2008 году компания «Тенториум» при поддержке краевого Министерства сельского хозяйства разработало агрофраншизу по пчеловодству по организации технологичных пасек на территории края: Пакет стоимостью 310 тыс. руб. включает 30 пчелосемей и ульев, оборудование, обучение и технологическое сопровождение в течение первого года деятельности, получение практических навыков по пчеловодству на пасеках компании «Тенториум», ветеринарное сопровождение и консультирование по производственным вопросам на пасеке в течение первого года. Технологии позволяют получать порядка 80 кг товарного меда от одной пчелосемьи в год. Приусадебная пасека в тридцать пчелосемей позволит получать доход порядка 200 тыс. руб. Проектная окупаемость пасеки на 30 пчелосемей – 21 месяц. Рентабельность проекта – порядка 130%.

В соответствии с «Программой развития сельского хозяйства Пермского края на 2009–2012гг» Министерство сельского хозяйства субсидирует в течение первых двух лет 40% затрат на организацию пасеки (в сумме до 150 тысяч рублей). Также Министерством сельского хозяйства совместно со Сбербанком РФ разработан проект по предоставлению кредитной линии для организаторов пасеки под 3,5% годовых.

Где купить пчел?

Пчел покупают в пчеловодческих хозяйствах или у пчеловодов-любителей. В Пермском крае имеются специальные питомники, где разводят пчел на продажу, например агрофирма «Чистые пруды» в Карагайском районе, Первая пчеловодческая компания «Тенториум», АНО «Уинский заповедный мед», ООО «Дилойл», «Золотая пчела», «Пермпчелопром» и др. Питомники и хозяйства по разведению пчел высылают пчел по почте посылками с сотами и без сотов, а также отдельных маток (плодных и неплодных). Покупать следует полноценную перезимовавшую семью вместе с рамками, запасом корма в них и расплодом. О покупке пчел осведомляются в пчеловодческих магазинах, на собраниях пчеловодов и в пчелоконторах.
Как выбрать место для пасеки? 

Большинство пчеловодов содержат пчел на приусадебных участках. Практика показывает, что в этих условиях можно получать от пчел значительное количество меда, если в населенном пункте и на прилегающих к нему в радиусе до 2 км землях имеется достаточное количество медоносов. Другие крупные пасеки располагают от него в 3—4 км. Более близкое размещение пасек может значительно снизить продуктивность пчелиных семей и способствовать распространению заразных болезней пчел. В районах с небогатой естественной медоносной растительностью, обычно на одном месте содержат 20—30 пчелиных семей.

Предпочтение следует отдавать тем участкам, на которых произрастает несколько видов ценных нектароносов, цветущих в разное время сезона. Особенно удачным считается пастбищный участок, состоящий из лесных, полевых и луговых медоносных растений. Не следует располагать пасеку в низинных местах, вблизи болот, больших водоемов, где скапливается влажный воздух, частые туманы, много тени. Также плохо для пчел, когда пасеку продувают северные и восточные ветры. 

Из населенного пункта, где пчелы не обеспечены в весенне-летний период хорошим медосбором, пчеловоды обычно вывозят пасеки в другие места к цветущим полевым и лесным медоносам (например, к полям, засеянным гречкой или клевером на период цветения). На землях государственного лесного фонда и около массивов сельскохозяйственных культур пасеки можно размещать с разрешения лесхозов, колхозов, совхозов и госветслужбы. 
Бизнес-план «Домик для отдыха»

Где можно вести бизнес – поселок, деревня.

Начальные затраты – 10000 рублей.

Способы предложения услуг – реклама в СМИ, буклеты, Интернет.

1.26 Резюме

Суть бизнеса заключается в предоставлении домика для отдыха в деревне и организации разнообразного деревенского отдыха, услуг так называемого сельского туризма. Бизнесом буду заниматься единолично, при поддержке членов своей семьи. Для этого зарегистрируюсь в качестве индивидуального предпринимателя.

Я имею в собственности большой дом и подсобные постройки в деревне в тихом живописном месте, на берегу реки, в пределах транспортной доступности от города. Ко мне регулярно приезжают знакомые погостить. Большим спросом у гостей пользуется баня, рыбалка, экскурсии по грибным и ягодным местам, отдых на реке. 

У меня есть своя корова, трактор, сельхозинвентарь, мотоцикл, бытовая техника. Я планирую предложить отдыхающим горожанам услуги «Сельского туризма» - дойка коровы, парное молоко, обед, приготовленный в русской печи, участие в сенокосе, управление трактором, выпас коров и т.п. Также я могу организовать другие виды отдыха - катание на моторных и весельных лодках, катание на мотоцикле.

Помимо этого на расстоянии 10 км от нашего поселка расположена известная пещера, которая пользуется большой популярностью среди туристов. Я могу организовать поход к этому месту.

1.27 Описание услуг

Клиентам будут предложены следующие услуги:

1. Аренда дома в деревне, в доме есть все минимально необходимое для проживания: бытовая техника, возможность размещения до  6-ти человек.

2. Организация трехразового питания.

Дополнительные услуги «сельского тризма»

· Русская баня

· Участие в сенокосе

· Обучение дойке коровы

· Вождение трактора

· Выпас коров

· Экскурсия по грибным и ягодным местам

· Экскурсия по окрестностям

· Катание на моторных и весельных лодках

· Катание на мотоцикле

· Верховая езда 

· Прокат мангала  

· Рыбалка, инвентарь для рыбалки

· Инвентарь, дворовые игры (футбол, волейбол, лапта и т.п.)

Плата за аренду дома будет фиксированная, независимо от количества проживающих. Плата будет браться за сутки в размере от 500 рублей. Плата за питание будет браться в размере 250 рублей с человека. Услуги «сельского туризма» будут предлагаться по договоренности. Преимущества данного вида бизнеса заключаются в том, что он практически не требует начальных вложений. 

1.28 Анализ рынка (маркетинговый план)

Основными моими конкурентами являются многочисленные базы отдыха Пермского края. К их недостаткам можно отнести скученность отдыхающих и безличное отношение персонала. Я предлагаю принципиально иной вид отдыха, построенный на личном общении. Я принимаю клиентов как дорогих гостей и близких знакомых и стараюсь обеспечить им комфортное проживания исходя из их индивидуальных предпочтений. Моим конкурентным также преимуществом являются более демократичные цены, главное – погруженность в особую атмосферу деревенской жизни и эксклюзивный пакет услуг «сельского туризма», который войдет в стоимость оплаты проживания. Сельский туризм на сегодня в Пермском крае – это не занятая ниша. Отдельные инициативы в этой сфере только подтверждают востребованность услуг. 

Преимущества при организации бизнеса мне дает сочетание относительной транспортной доступности к городу и почти нетронутая природа, домашняя, деревенская атмосфера, а также близость к реке, грибные и ягодные места. 

Отдых в деревне может заинтересовать самых разных клиентов. Соответственно в организации рекламы я буду ориентироваться целевым образом на различные аудитории: распространять рекламные объявления в СМИ (для рыбаков, для грибников, семейный отдых с детьми, сельский туризм, корпоративный выезд на природу). Я предполагаю, что экзотика сельского туризма будет востребована прежде всего среди офисных служащих, поэтому в организациях будут распространяться рекламные проспекты услуг деревенского отдыха, кроме того, для этой аудитории будет распространяться реклама в форумах и блогах. 

Одним из основных способов рекламы будут хорошие отзывы моих клиентов. При развитии бизнеса я буду стараться ориентироваться на более востребованные потребности и формировать круг постоянных клиентов. 

Цены на проживание я планирую установить чуть ниже цен на подобные услуги баз отдыха Пермского края. 

Спрос на отдых будет сезонным, более прибыльными будут летние месяцы, весна и осень. В первый год число отдыхающих может быть не очень большим: в летние месяцы я планирую занятость до 10 дней в месяц. В осенние месяцы будет предлагаться отдых выходного дня для рыбака. 

1.29 Организационный план

Я зарегистрируюсь в качестве индивидуального предпринимателя. 

Обустрою дом для приема гостей. 

К началу летнего сезона я начну распространять рекламу в СМИ, рекламные листовки и проспекты в организациях. 

Организую рекламу услуг на пермских форумах, заведу свой блог, где буду рассказывать о преимуществах деревенского отдыха и сельского туризма.

Приготовление пищи, экскурсии и досуговую программу организую своими силами и силами членов моей семьи.

Бухгалтерию буду вести своими силами.

1.30 Финансовый план

Начальные расходы

	Постельные принадлежности, одеяла
	4000 рублей

	Мангалы, спиннинги, дождевики и проч.
	2000 рублей

	Печать рекламных проспектов
	2000 рублей

	Реклама в специализированных изданиях
	2000 рублей

	Итого
	10000 рублей


Постоянные расходы 
	Дрова, уголь
	500

	Продукты
	3000

	Бензин
	1000

	Итого
	4500


Минимальная выручка

	Аренда дома 
	500 руб./сутки*10=5000 руб.

	Трехразовое питание 
	250 руб./сутки/чел.*10*2=5000 руб.

	Дополнительные услуги «сельского туризма»
	2500 руб.

	Итого выручка в месяц
	12500 рублей


Налоги и взносы

Предприниматели, предоставляющие услуги по временному размещению и проживанию должны платить налог на вмененный доход в размере 15% от величины вмененного дохода. Налоговая база – произведение базовой доходности в месяц 1000 рублей на величину физического показателя (общая площадь помещения в квадратных метрах), умноженные на корректирующие коэффициенты базовой доходности (сезонность, величину доходов, особенности места предоставления).  Налоговым периодом по единому налогу признается квартал. Уплата налога производится по итогам налогового периода не позднее 25-го числа следующего месяца. Сумма вмененного налога для аренды дома 20 м. кв. составляет до 3000 рублей в месяц (15% от 20000 рублей), без учета корректирующих коэффициентов (корректирующие коэффициенты могут устанавливаться субъектом РФ в пределах от 0,005 до 1, их необходимо узнать в местной налоговой). 

Помимо налога я должен буду оплачивать ежемесячный фиксированный платеж в Пенсионный фонд, в 2009 году его размер составляет 606 руб. 20 коп.

Размер необходимой субсидии

Размер необходимой субсидии – 10000 рублей. Из субсидии будут оплачены расходы на начальные затраты в сумме 10000 рублей.

Доходы

Минимальный размер месячной выручки составит 12500 рублей. 

Сумма вмененного налога до 3000 рублей. 

Выручка за вычетом налога – 9500 рублей (12500 – 3000)

Чистая прибыль составит  5000 рублей (9500 – 4500) в месяц.

Таблица движения денежных средств

	Наименование
	1 месяц

июнь
	2 месяц

июль
	3 месяц

август
	4 месяц

сентябрь

	Остаток денег на начало месяца
	0
	7394
	14788
	22182

	Доходы
	
	
	
	

	Оплата проживания 
	5000
	5000
	5000
	2500

	Оплата питания
	5000
	5000
	5000
	2500

	Услуги сельского туризма
	2500
	2500
	2500
	1000

	Итого доходов
	12500
	12500
	12500
	6000

	Расходы
	
	
	
	

	Продукты
	3000
	3000
	3000
	1500

	Бензин
	1000
	1000
	1000
	500

	Дрова
	500
	500
	500
	250

	Итого расходов
	4500
	4500
	4500
	2250

	
	
	
	
	

	Налоги*
	0
	0
	0
	9000

	Взносы в ПФ
	606
	606
	606
	606

	
	
	
	
	

	Остаток денег на конец месяца
	7394
	14788
	22182
	16326


* Налоговым периодом по единому налогу признается квартал. Уплата налога производится по итогам налогового периода не позднее 25-го числа следующего месяца.
1.31 Оценка рисков

Основные затраты будут направлены на рекламу. Бизнес как таковой не требует начальных вложений. Временное отсутствие спроса по тем или иным причинам не приведет к убыткам. 

1.32 Экологическая и нормативная информация

Для предоставления услуг по кормлению отдыхающих необходимо получить разрешения СЭС.

Бизнес-план «Платная рыбалка»

Где можно вести бизнес – поселок, деревня.

Начальные затраты – 32000 рублей.

Способы предложения услуг – реклама в СМИ, листовки.

1.33 Резюме

Суть бизнеса заключается в создании искусственного пруда, разведении карпов и организации платной рыбалки.

Я имею дом и участок земли, недалеко от дома есть возможность создания искусственного водоема. Дом расположен недалеко от города, в тихом, живописном месте. На участке имеется все необходимое для отдыха – баня, домик, который может быть оборудован под временное жилье, также имеется необходимый инвентарь – спиннинги, дождевики, мангалы и т.п.

Участок земли, на которой создается пруд, я планирую приобрести в частную собственность. 

В первый год будут проведены работы по строительству дамбы, получению необходимых разрешений, в пруд будет запущена рыба. К середине второго года я планирую организовать платную рыбалку. 

Я имею автомобиль и при необходимости могу предложить услуги доставки до места рыбалки.

1.34 Описание продукции

В пруду будет выращиваться карп и карась. В хозяйственном отношении разведение карпа выгодно, благодаря быстрому росту и невысокой требовательности к условиям жизни. Товарной массы 1,5 - 2,0 кг достигает в двухлетнем возрасте. Вырастает до массы 20 кг в возрасте15-20 лет. Естественная рыбопродуктивность по карпу в прудах до 2 ц/га. Половой зрелости достигает в возрасте 3-4 года. Плодовитость до 1,5 млн. икринок.

1.35 Анализ рынка (маркетинговый план)

В округе нет других частных прудов и водоемов с большим количеством рыбы. Моими конкурентными преимуществами является:

· удачное расположение пруда 

· высокая плотность посадки рыбы, хороший клев, изобилие рыбы разных видов;

· специально созданные условия для отдыха и пикников;

· наличие разнообразных услуг: приготовление (копчение) пойманной рыбы, прокат инвентаря, продажа сопутствующих товаров, баня, возможность ночлега, продажа живой рыбы из садков и пр.;

· гибкая система оплаты;

· активная и постоянная реклама.

Предложение услуг будет ориентироваться на спрос. 

1.36 Производственный план

Естественная рыбопродуктивность по карпу в прудах до 2 ц/га. Я планирую построить пруд размером 0,5 га. В первый год в пруд будет запущена молодь годовалые (апрель), мальки (июнь-июль), а также двухлетний карп и взрослая живая рыба 3-5 кг. Соотношение товарной рыбы и мальков 1:3. На пруд 0,5 га необходимо приобрести 1000 мальков и 250-400 годовиков.

Платную рыбалку организую на второй год, в летние месяцы. Также на второй год осенью начну вылавливать рыбу на продажу. 

Товарной массы 1,5 - 2,0 кг карп достигает в двухлетнем возрасте. Общее количество рыбы, обеспечивающее хороший клев - более 250 кг на 0,5 га.

1.37 Организационный план

Я приобрету участок земли для строительства пруда в собственность. Получу необходимые разрешения на создание рыболовного хозяйства.

Организую работы по строительству дамбы: будет нанят бульдозер на 5 дней работы, приобрету трубу б/у для слива воды. 

Спустя месяц после создания пруда запущу рыбу: годовалых карпов, мальков, крупную рыбу. Подкармливать рыбу в теплый период буду ежедневно.

Я зарегистрирую ООО (обоснование выбора организационно-правовой формы в примечаниях к бизнес-плану). 

На второй год открою платную рыбалку, в течение года оборудую место для отдыха на берегу пруда, выделю одну из построек для временного жилья. Приобрету мангалы, котелки, удочки, спиннинги, рыболовные снасти.

Приглашение на рыбалку и пикник будет распространяться в газетах, через Интернет и в частном порядке среди рыбаков. 

Бухгалтерию буду вести самостоятельно. 

1.38 Финансовый план

Начальные расходы

	Работа бульдозера
	5000 рублей

	Труба б/у
	3000 рублей

	Молодь карпа, карася, *
	20000 рублей

	Прикорм
	3000 рублей

	Транспортные расходы
	1000 рублей

	Итого
	32000 рублей


*Цены на рыбопосадочный материал

	Личинка /нач. мая
	1 млн. шт. – 20000 руб.

	Молодь 1 гр. /нач. июля
	1 шт. – 1 руб.

	Молодь карпа от 40 – 150 гр. / кон. Марта
	1 кг – 140 руб.


Выручка

Выручка от организации рыбалки ожидается на второй год.

Световой день рыбалки для одного человека будет стоить 500 рублей. Норма вылова 5 кг, рыба, пойманная сверх нормы оплачивается из расчета 100 рублей кг. 

Дополнительные услуги проката: мангал 200 руб. коптильня 300 руб., баня 500 руб.

Месячная выручка во второй год будет составлять 5-10 тысяч рублей.

В сентябре при продаже 200 кг рыбы может быть получен дополнительный доход от 7000 рублей.

Налоги и взносы

Выбор варианта налогообложения. При переходе на упрощенную систему налогообложения можно оплачивать единый социальный налог с выручки в размере 6% или с дохода в размере 15%. Уплата единого налога с выручки выгодна в случаях, если она небольшая и нет возможности проводить все расходы официально. В деревне ведется большей частью натуральное хозяйство, поэтому не будет возможности официально проводить большую часть расходов. Кроме того, расходы на организацию отдыха сами по себе не велики, поэтому более выгодным вариантом будет оплата налога по ставке 6% от выручки. 

Размер необходимой субсидии

Размер необходимой субсидии – 32000 рублей. Из субсидии будут начальные затраты.

Доход

Годовой доход может составить минимум 30 000 рублей в год (очень зависит от успешной рекламы). Налог – 1800 рублей (6%), Пенсионные взносы – 7274 рубля. Чистый доход – не менее 20 000 рублей.

1.39 Оценка рисков

Весной велик риск размывания пруда. Также существует угроза заболевания рыбы. Проблемы с заболеваниями рыб редко возникают в первый год работы. Обычно ни проявляются на второй - третий год, как результат частых завозов рыбы из неблагополучных хозяйств. Для профилактики заболеваний раз в 2-3 года вода будет спускаться, проводиться санобработка, очистка пруда и заселение свежей рыбой.

1.40 Экологическая и нормативная информация

Водный кодекс автоматически переводит в разряд частных водных объектов пруды и обводненные карьеры, если они полностью расположены в пределах частного земельного участка. Не требуется заключения договора с администрацией или получения решения, если водный объект используется для рыболовства, рыбоводства, купания граждан и т.п. (п.3 ст.11 Водного кодекса РФ). Эти виды пользования водным объектом осуществляются свободно, без каких-либо разрешений.

При реализации рыбы необходимо получение гигиенического сертификата СЭС и документ ветеринарной службы.

 
 Примечания

Как зарегистрировать ООО?

ИП обязан платить фиксированные взносы в ПФ (606 рублей в месяц) независимо от того, ведет он деятельность или нет. ООО в случае не ведения деятельности и отсутствия на балансе имущества, никаких налогов не платит. В силу того, что пруд будет приносить прибыть только в летние месяцы – регистрация ООО может быть более предпочтительным. Еще одно немаловажное обстоятельство - ООО может покрывать убытки прошлых лет прибылью текущего года, и таким образом уменьшать налог на прибыль (при обычной системе налогообложения).

Существенным минусом регистрации ООО является то, что ООО обязано соблюдать «Порядок ведения кассовых операций». Наличная выручка должна сдаваться в банк, хранить ее, даже в сейфе, нельзя. Вы не можете распоряжаться этой наличной выручкой просто так, по своему усмотрению. Эта выручка принадлежит не Вам, а организации. Превратить ее в свою собственность Вы можете, только совершив определенные действия. На ИП Порядок кассовых операций не распространяется - вся выручка, полученная от ведения предпринимательской деятельности, хоть наличными, хоть на счет в банке, является его собственностью, отчитываться, куда он ее тратит, он не обязан. Учредители ООО могут распределять дивиденды не чаще чем раз в квартал. ООО обязано иметь печать и расчетный счет в банке. ИП может обойтись и без них, или использовать для расчетов банковский вклад (сберкнижку) или карт-счет. ООО обязано каким-то образом легализовывать имеющееся оборудование, имущество в собственности: вносить в уставной капитал, арендовать или дарить фирме. ИП не обязан отчитываться на каком оборудовании он работает, и откуда оно взялось.

Для регистрации ООО необходимо:

· Собрать пакет документов (Копии паспортов физических лиц, учреждающих компанию (генерального директора и главного бухгалтера), название, уставной капитал, описание деятельности, документы на юридический адрес (договор о совместной деятельности, гарантийное письмо, нотариально заверенное свидетельство о собственности), название банка, в котором вы планируете открыть счет).

· Подготовить пакет учредительных документов (устав, учредительный договор).

· Заполнить бланк заявления, заверить подпись заявителя у нотариуса.

· Оплатить государственные пошлины. 2000 рублей за регистрацию компании (юридического лица) и 200 рублей за дубликат каждого учредительного документа.

· Сдать документы на регистрацию в ФНС. 

· Ждать и в указанный срок получить зарегистрированные документы.

· Подать заявление на применение упрощенной системы налогообложения (УСН). 

· Встать на учет в фонде статистики.

· Заказать изготовление печати (от 400 до 1500 рублей).

· Заверить копий документов для банка у нотариуса.

Открыть счет в банке и внести на него не менее 50% уставного капитала (минимальный уставной капитал ООО – 10000 рублей). Плата за открытие счета в банке в среднем от 500 до 2000 руб.

· Известить налоговую инспекцию об открытии расчетного счета.

Бизнес-план организации проката детских вещей

Где можно вести бизнес – город.

Начальные затраты – 60000 рублей.

Способы предложения услуг – реклама в СМИ, листовки, Интернет-сайт
1.41 Резюме

Суть бизнеса заключается в организации проката товаров для детей и торговли детскими вещами на условиях возврата по более низкой цене. Покупателям будет предложена возможность взять товар напрокат на небольшой срок или приобрести товар на условиях возврата по более низкой цене. Магазин будет принимать бывшие в употреблении вещи в хорошем состоянии и предлагать их прокат. Одновременно ассортимент будет пополняться за счет приобретения новых вещей (поскольку не все клиенты захотят брать на прокат подержанные вещи). Особенностью предложения может стать  максимально широкий ассортимент товаров для детей разных возрастов.

1.42 Анализ рынка (маркетинговый план)

Комиссионный отдел, принимающий бывшие в употреблении вещи, более чем востребован как среди тех, кто хотел бы выручить деньги, так и для тех, кому вещи просто некуда деть, а выбросить жалко. Большой спрос доказывает большое количество объявлений о покупке-продаже б/у  детских вещей, например на форуме teron.ru только за месяц опубликовано 975 объявлений. 

Успех этого вида деятельности обеспечивается за счет устойчивого спроса на товары для детей. Особенно привлекательным для клиентов является предложение товара по более низким ценам, что немаловажно в период кризиса. Залогом успеха является гибкость предложения (прокат и продажа), что поможет удовлетворить разнообразные потребности, а значит расширить свою целевую группу. Основными конкурентами в сфере торговли комиссионными товарами являются сами граждане, которые продают вещи с рук. Ниша проката детских вещей в Пермском крае свободна.   

Конкурентным преимуществом может стать широкий ассортимент, разнообразие товара (от книг до велосипедов) и разнообразие услуг, что позволит сформировать круг постоянных клиентов. Кроме того приобретение товаров бывших в употреблении позволит сократить начальные затраты на формирование ассортимента минимум в 2-3 раза.

Я имею личный автомобиль, который буду использовать для доставки товара. Я учитываю, что доставка товара будет одним из постоянных видов трудозатрат. Также в моем распоряжении есть просторное помещение - гараж, который на первых порах может быть использован под склад. Помимо этого я имею опыт работы в торговле, обладаю навыками работы на компьютере и смогу самостоятельно писать и расклеивать объявления, листовки, создавать и обновлять каталоги товара для проката и продажи, размещать информацию на Интернет-форумах.

Успех поможет обеспечить прокат относительно дорогих вещей, которые разово используются, например, бальные платья, детские весы, карнавальные детские костюмы, автокресла. Или используются в течение 2-3 месяцев – пеленальные столики, радионяня, музыкальные и развивающие игрушки для новорожденных, ходунки, прыгунки, рюкзаки-кенгуру, манежи, шезлонги и т.п. 

Планирую сдавать напрокат дорогие игрушки – конструкторы Лего, кубики Зайцева, электромобили.  А также детский спортивный инвентарь, который имеет сезонный спрос, но большую окупаемость за счет того, что можно сдавать товар по дням, на выходные (велосипеды, коньки, ролики). Также будут предложен сезонный прокат нарядных платьев для девочек и новогодних костюмов.  

Товары более длительного использования – коляски, столы для кормления, кроватки, велосипеды будут пользоваться большим спросом, если предлагать их покупать на условиях возмездного возврата (например, 50% от стоимости при использовании больше года, 60-70% за использование до года).

1.43 Организационный план

Я зарегистрируюсь в качестве индивидуального предпринимателя.

Организую скупку детских вещей. Товары будут закупаться по объявлениям в пермских газетах и на пермских форумах. 

Примерные цены на апрель 2009 года

	Наименование
	Цены в магазинах на новые товары
	Цены товара б/у на пермских форумах
	Стоимость проката в месяц 

	Шезлонг 
	2000
	1500
	300

	Ходунки
	3500
	1000
	500

	Стульчик
	4000
	600
	500

	Рюкзак-кенгуру 
	1000
	500
	200

	Радионяня
	3000
	1800
	400

	Прыгунки
	2000
	400
	330

	Пеленальный столик
	2700
	400
	390

	Пеленальная доска
	500
	350
	100

	Манеж-кровать
	4000
	1700
	600

	Манеж 
	2000
	800
	330

	Весы
	5000
	1000
	650

	Автокресло
	3400
	1300
	500

	Электромобиль
	10000
	8000
	1500

	Нарядные платья для девочек
	1000
	
	500

	Качели малышу
	2500
	1000
	350

	Развивающий коврик с игрушками
	1800
	500
	320

	Палатка и домик с тоннелем
	1400
	350
	250

	Велосипед до  4-х лет
	2000
	400
	300

	Велоспед Русь
	2500
	800
	300

	Санки с ручкой
	1500
	400
	300

	Зимний конверт
	3000
	1000
	300

	Комбинезон KIKO
	2500
	800
	300


Для хранения вещей будет взято в аренду помещение. 

Информация о прокате детских вещей будет распространяться в СМИ, в виде прайсов, листовок в детских поликлиниках, детских садах. Информация о прокате также будет распространяться на пермских форумах. Заказы будут приниматься по телефону и электронной почте. 

В СМИ будет  регулярно размещаться информация о прокате и продаже комиссионных товаров по сниженным ценам и новых товаров на условиях их возмездного возврата после использования. В Перми и крупных городах оптимальным будет открытие сайта и размещение информации об ассортименте товара там. 

Бухгалтерия будет вестись своими силами.

1.44 Финансовый план

Начальные расходы 

	Приобретение детских вещей бывших в употреблении около 100 наименований по средней стоимости 1000 рублей
	100000 рублей

	Приобретение контрольно-кассовой машины
	17000 рублей

	Итого
	117000 рублей


Постоянные месячные расходы 

	Транспортные расходы
	3000 рублей

	Реклама 
	1000 рублей

	Аренда складского помещения
	2000 рублей

	Итого
	6000 рублей


Для сокращения расходов можно арендовать гараж. Этого будет достаточно для хранения небольшой партии товара. При наличии собственного помещения и приобретении товара под заказ первое время можно отказаться от аренды складских помещений.

Выручка при прокате 100 наименований

	Прокат 100 наименований в месяц по средней цене 400 рублей
	40000

	Итого месячная выручка 
	40000


Налоги и взносы

Предприниматели, осуществляющие розничную торговлю через объекты стационарной и нестационарной торговли должны платить налог на вмененный доход – 15% величина вмененного дохода. Налоговая база – произведение базовой доходности в месяц 4500 рублей на величину физического показателя (количество работников, включая индивидуального предпринимателя), умноженные на корректирующие коэффициенты базовой доходности (величину доходов, особенности места предоставления).  Налоговым периодом признается квартал. Уплата налога производится по итогам налогового периода не позднее 25-го числа следующего месяца. Сумма налога до 675 рублей в месяц без учета корректирующих коэффициентов (корректирующие коэффициенты могут устанавливаться субъектом РФ в пределах от 0,005 до 1). 

Размер необходимой субсидии

Размер необходимой субсидии – 60000 рублей. Из субсидии будут оплачены расходы на приобретение 45 товаров и контрольно-кассового аппарата.

Доход 

Месячная выручка при прокате 100 наименований товара составляет 40 000 рублей. Доход 34000 рублей.

Чистая месячная прибыль после уплаты налогов 34000 – 675 = 33325 рублей.

Таблица движения денежных средств

	Наименование
	1 месяц
	2 месяц
	3 месяц
	4 месяц
	5 месяц
	6 месяц

	Остаток денег на начало месяца
	0
	0
	-11000
	-11000
	8551
	42551

	Доходы
	
	
	
	
	
	

	Прокат
	18000
	24000
	   36000
	40000
	40000
	44000

	Итого доходов
	18000
	24000
	36000
	40000
	40000
	44000

	Расходы
	
	
	
	
	
	

	Скупка товаров*
	15000
	30000
	30000
	10000
	0
	10000

	Транспортные расходы
	2000
	2000
	3000
	3000
	3000
	3000

	Реклама
	1000
	1000
	1000
	1000
	1000
	1000

	Аренда складского помещения
	0
	2000
	2000
	2000
	2000
	2000

	Итого расходов
	18000
	35000
	36000
	16000
	6000
	16000

	
	
	
	
	
	
	

	Налоги**
	0
	0
	0
	2025
	0
	0

	Взносы в ПФ***
	0
	0
	0
	2424
	0
	0

	
	
	
	
	
	
	

	Остаток денег на конец месяца****
	0
	-11000
	-11000
	8551
	42551
	70551


* Расчет движения денежных средств сделан для учета доходов при ежемесячном приобретении около 30 наименований товаров б/у. 

* Налоговым периодом признается квартал. Уплата налога производится по итогам налогового периода не позднее 25-го числа следующего месяца. Сумма налога до 675 рублей в месяц без учета корректирующих коэффициентов

** Взносы в ПФ могут уплачиваться не помесячно, а единовременно в течение года, например, после продажи продукции, за счет чего можно оптимизировать движение денежных средств

***При отрицательном остатке средств в отдельные месяца расходы будут компенсироваться за счет личных сбережений.

1.45 Оценка рисков

Нельзя в полной мере прогнозировать объем спроса на прокат подержанных вещей – многие родители стремятся приобретать только новое. В большой степени успешность зависит от оборота и рекламы. 

1.46 Примечания

Как создать Интернет-магазин?

После получения прибыли дополнительным способом продвижения услуг проката и организации продажи комиссионных вещей может стать сайт Прокат детских вещей. Сайт может быть очень эффективным средством развития бизнеса. Он не требует больших вложений и может во многом компенсировать отсутствие торговой точки: он дает возможность познакомиться со всем ассортиментом товара, прочитать его описание, ознакомиться с условиями, сделать заказ. 

Можно разработать сайт с помощью бесплатных программ, распространяемых через Интернет, однако их технический уровень невысок, они предоставляют ограниченный набор функций. Для экономии средств можно нанять частного программиста и дизайнера (дизайн и разработка Интернет-магазина с системой управления сайтом, которая позволяет самостоятельно формировать контент около 15000 рублей). Можно купить готовый интернет-магазин «под ключ» (от 10000 рублей). 

Интернет-ресурс обязательно должен быть интересен и работать на продвижение самого себя. Информация о продукте, размещенная на сайте, должна быть максимально полной и привлекательной. Полезно для раскрутки и дополнительной рекламы размещать полезные статьи и информацию для родителей (в поиске такой информации через поисковые системы родители будут попадать именно на Ваш сайт). Достаточно предложить материалы по наиболее популярным и обсуждаемым родителями темам – развитие детей, здоровье, спорт (если Вы предлагаете прокат спортивного инвентаря), учреждения дополнительного образования, новостная информация о новых услугах для детей и льготах для родителей и т.п. В Перми подобной информации явно недостаточно, а значит обнаружив Ваш сайт пермяки заинтересуются и сохранят на него ссылку. К тому же, если сайт станет посещаемым, размещение информации об услугах и товарах для детей в качестве рекламы может стать для Вас дополнительным источником дохода. 
Вы можете предложить дополнительные сервисы – виртуальную комиссионку товаров для детей, оплату услуг проката по безналичному расчету, личный кабинет, в котором фиксируются сроки и стоимость проката, форум, электронный дневник. Форумы и личное общение с клиентами полезно для того, чтобы выяснить, какие товары более востребованы и какая будет информация актуальна и интересна.

Для запуска работы сайта необходимо разработать Интернет-магазин, зарегистрировать адрес, оплатить услуги хостинга, создать каталога товаров и организовать его оперативное обновление, досконально продумать вопросы доставки и работы call-центра (приема заказов по телефону). Также необходимо отслеживать наличие товара на складе, ориентируясь на спрос своевременно закупать товар и пополнять ассортимент. 

Обязательно ли иметь ККМ?

Контрольно-кассовые аппараты обязательно иметь всем предпринимателям, которые принимают оплату товаров или услуг наличными. 

Начать использовать контрольно-кассовую машину (ККМ) можно только после того, как вы ее зарегистрируете в налоговой инспекции. А для этого придется выполнить немало формальностей: заключить договор на обслуживание ККМ с центром технического обслуживания (ЦТО), провести фискализацию кассового аппарата, приобрести средства визуального контроля и т.д.

Бизнес-план по обучению работе на компьютере взрослых 

Где можно вести бизнес – город.

Начальные затраты – нет.

Способы предложения услуг – реклама в СМИ, листовки.
1.47 Резюме

Я планирую организовать свой бизнес по индивидуальному обучению взрослых работе на компьютере и основных офисных программах. Владею навыками работы на компьютере, хорошо разбираюсь в работе в основных офисных программах Word, Word 2007, Excel, Internet Explorer, Power Point, Access, Open Office, электронная почта, 1С бухгалтерия. Также владею навыками работы в Photoshop, CorelDRAW, программах видео и аудиомонтажа. Умею работать с людьми, объяснять и структурировать материал.

1.48 Организационный план

Информацию об услугах буду распространять через СМИ и с помощью листовок и объявлений на улицах. Заказы буду принимать по телефону, обучение буду проводить с выездом на дом к клиенту. Зарегистрируюсь в качестве индивидуального предпринимателя.

1.49 
Анализ рынка (маркетинговый план) 

Индивидуальные занятия позволяют более гибко подходить к графику обучения. Способствует спросу на обучение среди взрослых массовый переход на использование нового программного обеспечения, например, Word 2007, Open Office. Также я рассчитываю, что устойчивый спрос на мои услуги обеспечит предложение обучения работе в профессиональных графических редакторах, которые используются в узкопрофессиональных целях и более сложны для самостоятельного освоения.

1.50 Финансовый план

Налоги и выплаты

При переходе на упрощенную систему налогообложения можно оплачивать единый социальный налог с выручки в размере 6% или с дохода в размере 15%. Уплата единого налога с выручки выгодна в случаях, если она небольшая и нет возможности проводить все расходы официально. Поскольку у меня не будет расходов – я буду оплачивать единый социальный налог с выручки в размере 6%. 

Доходы

За индивидуальные занятия по работе в офисных программах буду брать оплату 200р. за 1 час, в графических редакторах и программах аудио, видеомонтажа 300 рублей за час. Планирую, что данный вид деятельности позволит мне получать доход от 5000 до 10000 рублей в месяц (до 50 часов обучения).

Чистая прибыль при месячном доходе 10000 рублей составит 

10000 рублей – 600 рублей (налог 6%) = 9400 рублей.

1.51 Оценка рисков

Риски данного вида деятельности минимальны, поскольку бизнес не требует финансовых вложений. Можно не найти нужного количества желаюзих.

2. Бизнес-план по установке свободного программного обеспечения

Где можно вести бизнес – город.

Начальные затраты – нет.

Способы предложения услуг – реклама в СМИ, листовки, распространение информации среди организаций.
2.1 Резюме

Я планирую организовать свой бизнес по установке свободного программного обеспечения. Буду предлагать предприятиям и организациям перевод компьютеров на базу Linux и установку бесплатного программного обеспечения.

2.2 
Анализ рынка (маркетинговый план)

В настоящее время из-за высокой стоимости лицензионного программного обеспечения большое число предприятий и организаций переходят на использование свободного ПО на базе Linux. У большинства организаций нет программистов, число программистов, которые умеют работать в Linux невелико. Спрос в данной сфере превышает предложение. 

2.3 Организационный план

Информацию об услугах буду распространять через СМИ, с помощью распространения листовок на предприятиях и организациях. Заказы буду принимать по телефону. 

Я зарегистрируюсь в качестве индивидуального предпринимателя и открою счет  банке. 

Основными моими клиентами будут юридические лица, поэтому услуги я буду предлагать на договорной основе и с вариантом безналичной оплаты. 

2.4 Финансовый план

Налоги и выплаты

При переходе на упрощенную систему налогообложения можно оплачивать единый социальный налог с выручки в размере 6% или с дохода в размере 15%. Уплата единого налога с выручки выгодна в случаях, если она небольшая и нет возможности проводить все расходы официально. Поскольку у меня не будет расходов – я буду оплачивать единый социальный налог с выручки в размере 6%.

Доходы

Установка программного обеспечения на одном рабочем месте стоит 500-700 рублей. По договору с предприятиями за день может быть установлено программное обеспечение на 4-5 компьютеров. Месячная выручка от 5000 рублей (два заказчика в месяц по 5 компьютеров).

Чистая месячная прибыль при выручке 5000 рублей составляет

5000 рублей – 300 рублей (налог 6%) – 606 (ПФ) = 4094 рублей.

2.5 Оценка рисков 

Риски данного вида деятельности минимальны, поскольку бизнес не требует финансовых вложений. Может не быть необходимого количества заказчиков, тогда я планирую начать предоставлять другие услуги (установку свободного ПО на платформе Windows, прежде всего OpenOffice, а также обучение рвботе).

Бизнес-план изготовления оригинальной мебели 

Где можно вести бизнес – производство – везде, сбыт – крупные города.

Начальные затраты – от 20000 рублей.

Способы сбыта товара – Интернет-сайт, изготовление на заказ, реализация через художественные салоны, мебельные магазины, реклама в СМИ. 

2.6 Резюме

Я буду заниматься изготовлением оригинальной мебели ручной работы на продажу. Разнообразные изделия из дерева – мебель, вазы, полочки, дверцы, торшеры и проч. изготавливаю на протяжении многих лет. По образованию столяр – краснодеревщик. Имею основной набор ручных инструментов. Для работы с деревом оборудована собственная небольшая мастерская.

2.7 Описание продукции

Производство связано с изготовлением мелкой, но в большинстве случаев необходимой в жизни и любом хозяйстве, мебели. Это навесные предметы кухонных гарнитуров, бары, журнальные столики, всевозможные полки и полочки различного назначения: под зеркало, обувь, посуду, цветы, баночки сыпучих продуктов, бытовую электротехнику. 

Для производства мебели будут использоваться старинные технологии с использованием традиционных ручных инструментов, а также нестандартные технологии и материалы, например, коряги, гнутая древесина, состаривание и пр. Изделия преимущественно будут небольшие, чтобы было удобно доставлять до клиентов. 

При возможности приобретения ценных пород дерева будет изготавливаться эксклюзивная, элитная резная мебель.

2.8 Анализ рынка (маркетинговый план)

Небольшие мебельные изделия из дерева ручной работы востребованы всегда. Есть возможность предлагать клиентам эксклюзивные экземпляры мебели на заказ (в единичных экземплярах) с соответствующей ценой заказа. Для производства нет необходимости использования громоздкого и дорогостоящего деревообрабатывающего оборудования, не нужна большая площадь. Производство данного вида мебели очень выгодно. Рентабельность возрастает если использовать отходы деревообработки.

Цены: не менее чем в 1,5-2 раза выше, чем на аналогичные стандартные изделия.

Мебель будет предлагаться как эксклюзивная и уникальная, рассчитанная на состоятельных людей. Каналы сбыта будут соответствующими: респектабельный Интернет-сайт,  продажа через художественные салоны, мебельные магазины, изготовление на заказ. Однако период вхождения на рынок может несколько растянуться во времени. Рост сбыта будет происходить постепенно, первые месяца (до года) объем будет очень небольшой, желательно найти свой стиль (технологию), чтобы изделия были узнаваемы.

На первом этапе необходимо будет создать определенное число изделий, которые можно будет использовать в интересах рекламы своих услуг.

2.9 Производственный план

Работать буду в мастерской. Для обработки дерева используются легкие ручные и настольные инструменты. Часть инструментов уже имеется в наличии  (лобзик, шлифовальная насадка, кисти), часть будет приобретена дополнительно. Древесину и сопутствующие расходные материалы для обработки: олифа, лаки, краску, клеи и прочее буду приобретать в небольших объемах и под конкретные изделия. Для работы будут использоваться любые материалы, коряги из леса, отходы деревообрабатывающих производств, старинную утварь (деревянные колеса от телег, бочки и прочее). 

2.10 Организационный план

Я зарегистрируюсь в качестве индивидуального предпринимателя. Создам несколько изделий – предложу их на реализацию в мебельные и художественные салоны. Одновременно создам сайт в Интернете, где буду размещать все фотографии готовых изделий и предлагать услуги изготовления на заказ. Организую рекламу в СМИ. Каждое изделие будет изготавливаться вручную, своими силами. Бухгалтерия также будет вестись своими силами.

2.11 Финансовый план

Начальные расходы 

	Приобретение оборудования
	10000 рублей

	Создание Интернет сайта
	10000 рублей

	Итого
	20000 рублей


Постоянные месячные расходы 

	Транспортные расходы
	1000 рублей

	Реклама
	1000 рублей

	Размещение материалов на сайт
	1000 рублей

	Приобретение древесины 
	5000 рублей

	Приобретение расходных материалов
	4000 рублей

	Итого
	12000 рублей


Выручка

Выручка от реализации одного изделия может составлять от 5000 до 30000 рублей. За месяц может быть изготовлено до 5 изделий. 

Налоги и взносы

Я буду платить налоги по упрощенной системе налогообложения.  можно оплачивать единый социальный налог с выручки в размере 6% или с дохода в размере 15%. 

При выборе налоговой ставки 6% от выручки

При месячной выручке 50000 рублей и расходах 12000 рублей. 

Размер налога составит 3000 рублей (6% от выручки 50000 рублей). Чистая прибыль составит 

50000 – 3000 = 47000 – 12000 = 35000 рублей

При выборе налоговой ставки 15% от дохода

При месячной выручке 50000 рублей и расходах 12000 рублей. Сумма дохода 38000 рублей. Чистая прибыль составит

38000 рублей – 5700 (15% от дохода 38000) = 32300 рублей

Более выгодным вариантом является уплата налога 6% с выручки.

Помимо налога я должен буду оплачивать ежемесячный фиксированный платеж в Пенсионный фонд, в 2009 году его размер составляет 606 руб. 20 коп.

Перечень идей для бизнеса

Бизнес-идеи для села

Изготовление экологически чистой столярной продукции и мебели 

Где можно вести бизнес: производство — везде, сбыт — крупные города.

Услуги – производство любых экологичных товаров из дерева: хлебницы, вазы, комоды, мини-бары, шезлонги, лестницы, и т.д. и т.п. 

Особенности производства - при производстве и отделке не должны применяться синтетические материалы, в том числе лаки. Изделия должна изготавливаться из дерева, покрываться натуральной олифой.

Особенности сбыта - рост сбыта будет происходить постепенно, первые месяца (до года) объем будет очень небольшой, желательно найти свой стиль (технологию), чтобы изделия были узнаваемы.

Способ сбыта: изготовление на заказ, продажа по Интернету (уникальные изделия или изделия на заказ)

Начальные затраты – от 20000 рублей (при покупке оборудования).

Цены: выше, чем на аналогичные стандартные изделия.

Прокладка систем орошения на садовых участках

Начальные затраты – от 10000 рублей

Установка система орошения на участке 1 сотка – от 4000 рублей

Автолавка (продажа необходимых товаров и товаров на заказ в деревнях)

Начальные затраты – автомобиль, прицеп, до 10 тысяч рублей

Особенности – сезонная продажа недорогих вещей.

За один рейс можно  заработать до 4000 рублей.

Питомник растений

Услуги - выращивание на продажу посадочного материала декоративных растений, саженцев плодовых и ягодных растений. 

Доход складывается из разницы сумм потраченных на семенной материал и суммы полученной от реализации готового посадочного материала. При создании хороших условий и климата для развития редких растений сумма прибыли может превысить вложенные средства в несколько раз. Залогом высокой рентабельности может быть широта и разнообразие ассортимента предлагаемого материала и выращивание импотрозамеающей продукции.  

Бизнес-идеи для города

«Муж на час» (сборка мебели, ремонт сантехники и т.п.)

Начальные затраты – от 1000 рублей и больше на рабочие инструменты.

Средняя стоимость услуг – 300 рублей в час.

Перевозка мебели, служба доставки (с услугами упаковки, распаковки, сборки)

Требует наличие автомобиля и команды грузчиков. 

Стоимость услуг – от 300 рублей в час.

Жена на час (глажка, стирка, уборка, повар на час)

Начальные затраты не требуются. 

Средняя стоимость услуг за час работы 300 руб. 

Услуг повара – от 1000 рублей и выше. 

Мотосервис

Услуги по ремонту скутеров и мотоциклов, реализация расходных материалов. В ассортимент полезных для развития бизнеса услуг входят сварка, шиномонтаж, эвакуация и зимнее хранение. Они повышают привлекательность сервиса, лояльность клиентов и стимулируют рост заказов. 

Начальные вложения - гараж, 30000 рублей на инструменты. К дополнительным затратам можно отнести приобретение шиномонтажного оборудования (от 200 тыс. руб.) и аппаратуры для аргонной сварки (от 60 тыс. руб.). Также имеет смысл вложить деньги в склад наиболее востребованных расходников и постепенно расширять его номенклатуру (от 50 тыс. руб.). Желательно иметь в наличии всю необходимую мотохимию: масла для двигателей и вилок, тормозную жидкость, антифриз. 

Стандартное техническое обслуживание (замена всех расходников и рабочих жидкостей) - 10000 рублей за услуги. Большую долю прибыли может приносить закупка комплектующих по дилерским ценам и их реализация клиентам. 

Монтаж аудио-видеозаписей, реставрация фотографий, фото, видеосъемка

Услуги  свадебная съемка, съемка мероприятий, создание видеоклипов, имиджевых фильмов, презентаций товара или услуги, обучающих фильмов, видеокаталогов, монтаж, обработка фото и т.д

Начальные затраты – наличие видеокамеры, фотоаппарата, компьютера, программного обеспечения.

Стоимость услуг:

Ретуш фотографий – от 50 до 100 рублей

Свадебный репортаж или фильм (с услугами монтажа) – 5000-7000 рублей

Видеоклип (5 минут) – от 1000 рублей

Монтаж (1 час материала) – 500 рублей

Представительский фильм (1 минута) – 3000 рублей

Домашняя издательская система

Услуги – обработка текстов на дому, верстка, подготовка информационных бюллетеней, брошюр, коммерческих писем и т.п.

Начальные затраты – наличие компьютера.

Верстка полосы – 1000 рублей. 

Дизайн брошюры от 3000 рублей.

Способы привлечения клиентов – объявления в СМИ, распространение информации среди потенциальных заказчиков, частные контакты.

Собственная студия веб-дизайна

Начальные затраты – наличие компьютера.

Стоимость разработки сайта – от 10000 до 80000 рублей.

Способы привлечения клиентов – Интернет-сайт, объявления на Интернет-форумах.

Стрижка собак 

Услуги – стрижка собак (грумминг), расчесывание, мытье, подрезание когтей, чистка ушей

Начальные затраты (инвентарь) – от 1000 до 4000 рублей.

Стоимость обучения на курсах многопородной стрижки собак – до 7000 рублей.

Стоимость одной стрижки – от 1000 рублей

Способы привлечения клиентов – объявления в СМИ.

Парикмахерская

Начальные затраты – 150000 рублей.

Период окупаемости – 4 месяца.

Способы привлечения клиентов – распространение листовок.

Уход за аквариумами (обслуживание, чистка)

Услуги – доставка кормов, регулярное посещение (2-4 раза в месяц), чистка грунта и стекла аквариума, регулярная подмена воды, дизайн; обслуживание и проверка оборудования; при необходимости - лечение рыб.

Начальные затраты (инвентарь) – от 1000.

Способы привлечения клиентов – объявления в СМИ.

Стоимость разового обслуживания – от 1000 руб/час. 
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